
SIA Interactive es una 

compañía de desarrollo de 

aplicaciones que combinan 

tecnología y creatividad para 

que grandes empresas 

contacten con sus 

consumidores a través de 

Advergaming y experiencias 

interactivas. Somos 100 

personas distribuidas en 10 

oficinas alrederor del mundo.

ÁNALISIS DE LA PROBLEMÁTICA

Necesitábamos una solución mulitpaís, multi-sucursal, multimoneda muy 

flexible y dinámica. Para la compañía era fundamental contar con soporte 

local, es por ello que decidimos elegir la solución Calipso Corporate en su 

modalidad web.

Si optábamos por otra solución de las que el mercado cataloga como 

“World class” seguramente hubiéramos sido un pequeño cliente para una 

gran consultora sin ningún tipo de peso específico.

SOLUCIÓN

El proceso de implementación implicó aproximadamente 8 meses y se llevó 

a cabo junto a la consultora con Lantec.

La solución es utilizada por administración quien carga los datos, los 

vendedores registan sus ventas y la alta gerencia genera reportes y 

consultas online. Asimismo, la gerencia de la empresa también utiliza 

Calipso para realizar consultas y reportes online.

Centralizamos parte de la información a través de un sistema que permite a 

las filiales escanear documentación que luego es ingresada a Calipso 

registrando un link a los archivos escaneados, lo que nos permitió reducir 

considerablemente los costos de operación.

Cada venta generada, da de alta un proyecto que es relacionado con 

nuestro sistema de administración de proyectos realizado in-house que 

permite asignar horas hombre a cada proyecto, permitiendo calcular 

rentabilidad por cada proyecto.

Toda la aplicación corre en un servidor Dell doble procesador que almacena 

los datos en una unidad iSCSI en Raid 5. Utilizamos Terminal Services para 

correr los procesos en forma remota.



BENEFICIOS

• Monitoreo de nuestra situación financiera y comercial en tiempo 

real.

• Mayor control y auditoria a filiales.

• Integración al resto de los sistemas de la empresa.

“Adquirimos una solución que nos permitió resolver la problemática 

que tenia la empresa al momento de decidir la compra y que resulto lo 

suficientemente flexible para poder ir adaptándose al cambio de 

nuestro negocio y procesos” Adrián Simonovich, Presidente.


