
En los últimos años Stenfar ha 

manifestado un vertiginoso y 

sostenido crecimiento, 

posicionándose como uno de 

los principales distribuidores 

profesionales de la Argentina.

UNIDADES DE NEGOCIO DE LA EMPRESA

Stenfar, comercializa a través de sus diferentes unidades de negocios:

• Abastecimiento de gráficos en las líneas comercial,  

formularista, editorial y estuchera. En su planta de conversión 

cortan cartulina y papel de acuerdo a las necesidades de nuestros 

clientes, para lograr un mayor aprovechamiento del producto. 

• Insumos para computación en un solo lugar. 

• A través de 3M, empresa líder internacional en artículos de 

librería, Stenfar llega a toda su cadena de distribución con una 

amplia línea de productos como ser cintas adhesivas para el hogar, 

la oficina y embalaje, barras adhesivas, transparencias y las 

clásicas notas adhesivas Post-it. 

• Comercialización y distribución de toda una gama de papeles 

de consumo masivo, como ser resmas de toda la línea REPORT, 

formularios continuos, papel para fax, tacos para anotaciones, etc. 

ANÁLISIS DE LA PROBLEMÁTICA

La empresa poseía un software a medida, lo cuál implicaba una 

dependencia total del programador y una elevado nivel de información 

particionada. Así como también de la misma manera que en mayoría de las 

empresas en pleno crecimiento, el software no se adaptaba a los nuevos 

requerimientos.

IMPLEMENTACIÓN

Esta implementación fue una de las primeras realizadas por Calipso, por lo 

cual el estado del producto era bastante incipiente, y consecuentemente 

implicó una gran inversión en horas por parte del área de desarrollo.

Esta situación culminó con una gran ampliación del producto que benefició 

a ambas partes.



La reimplementación fue ampliamente exitosa, realizada en tiempo record, 

en tan solo un mes se logró alcanzar los objetivos de la misma, logrando 

así una funcionalidad totalmente cubierta.

Actualmente Calipso Corporate es la solución de la empresa.


